W SeePlaces.com rewolucjonizujemy sposéb w jaki ludzie odkrywajg i rezerwujq swoje podréznicze doswiadczenia. Jako

wiodgca platforma online tgczymy naszych Klientéw z szerokg gamg ustugodawcéw oferujgcych unikalne, lokalne wycieczki
i atrakcje. Naszq misjg jest sprawienie, by planowanie podrézy byto coraz prostsze, spersonalizowane i niezapomniane.

Business Development Manager

Miejsce pracy: Wroctaw, Opole, Warszawa i zdalnie

Giéwne obowiqgzki:

© Badania rynku i analiza:

e przeprowadzanie kompleksowych badan rynku w celu identyfikacji trendéw, mozliwosci i konkurencji

e analiza potrzeb klientéw w celu podejmowania strategicznych decyzji i ulepszania oferty ustug

© Identyfikacja i realizacja mozliwosci biznesowych:
e eksploracja i ocena nowych rynkéw i segmentéw do rozwoju

e opracowywanie strategii dywersyfikagji i ulepszania oferty SeePlaces.com

© Budowanie i utrzymywanie strategicznej wspétpracy:
e nawiqzywanie i pielegnowanie relacji z dostawcami ustug turystycznych, partnerami i platformami online

e negocjowanie korzystnych warunkéw i umdéw z partnerami oraz dostawcami

© Rozwdj strategii sprzedazowej:
e tworzenie i wdrazanie skutecznych strategii sprzedazy w kierunku osiggniecia celéw rozwojowych biznesu

e ustalanie celdw sprzedazowych i KPI oraz monitorowanie ich realizacji

© Pozyskiwanie i utrzymywanie klientéw:
e wspotpraca z zespotem marketingowym nad kampaniami przyciggajgcymi i zatrzymujgcymi klientow

e optymalizacja doswiadczenia uzytkownika w celu zwiekszenia satysfakgji i lojalnosci klientow

© Wspétpraca miedzy zespotami:
e Scista wspdtpraca z zespotami produktowymi, marketingowymi i operacyjnymi w celu dostosowania strategii rozwoju
biznesu do celdw firmy
e zapewnienie ptynnosci realizagcji ustug i rozwigzywanie wyzwan operacyjnych wptywajgcych na rozwoj
© Monitorowanie wynikéw i raportowanie:

e Sledzenie kluczowych wskaznikéw wydajnosci i przygotowywanie regularnych raportéw dla zarzqgdu

e wykorzystywanie analiz danych do dostosowywania strategii w celu uzyskania optymalnych wynikéw



Wymagania:

Szukamy silnie zmotywowanego i strategicznie myslgcego Business Development Managera, ktéry bedzie realizowat
dziatania rozwojowe i zwiekszat naszq obecnos¢ na rynku. Idealny kandydat pasjonuje sie branzq turystyczng, potrafi
budowad trwate relacje i ma udokumentowane sukcesy w rozwoju biznesu, najlepiej na platformach online itp.

© Doswiadczenie:
e minimum 5 lat dosdwiadczenia w rozwoju biznesu, najlepiej w branzy turystycznej lub platformach online

e udokumentowane sukcesy w rozwijaniu biznesu i nawigzywaniu strategicznych partnerstw

© Wyksztatcenie:
e licencjat z zarzqgdzania, marketingu lub pokrewnego kierunku

e  MBA lub wyzsze wyksztatcenie bedzie dodatkowym atutem

© Umiejetnosci:

e silne zdolnosci analityczne i strategiczne myslenie

e doskonate umiejetnosci negocjacyjne i komunikacyjne

e wewnetrzna motywacja i orientacja na wyniki

e  kreatywne rozwiqzywanie problemdw i proaktywne podejscie

e umiejetnosé wspdtpracy z innymi zespotami

e wysoka organizacja pracy i umiejetnos¢ zarzqgdzania wieloma projektami jednoczesnie

e znajomosé dziatarh marketingowych online (SEM, SEO, kampanie w social mediach, marketing afiliacyjny)

e umiejetnosé opracowywania strategii pozyskiwania nowych uzytkownikéw oraz budowania relacji z istniejgcymi
(CRM, e-mail marketing, programy lojalnosciowe)

e doswiadczenie w zakresie strategii cenowych, optymalizacji cen i zarzgdzania promocjami

e pasja do podrdzy i znajomosé trenddw w branzy

e biegta znajomosc jezyka angielskiego

Co oferujemy:
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Dofinansowanie Konkurencyjne Znizki na ustugi
do wakacji wynagrodzenie SeePlaces.com
i premie i benefity
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Elastyczne godziny Mozliwosci rozwoju Kontrakt B2B
pracy i mozliwosé zawodowego lub umowa o prace
pracy zdalne;j i awansu

Dotqcz do SeePlaces.com i pomdéz podrézujgcym na catym swiecie odkry¢ ich kolejng wielkg przygode!



